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CC 1002011211 STEFANY ESCORCIA PADILLA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1002011211 STEFANY ESCORCIA PADILLA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1002011211 STEFANY ESCORCIA PADILLA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1002011211 STEFANY ESCORCIA PADILLA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044391183 ADRIANA PATRICIA RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044391183 ADRIANA PATRICIA RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044391183 ADRIANA PATRICIA RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044391183 ADRIANA PATRICIA RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044392206 ANNY JUDITH RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044392206 ANNY JUDITH RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044392206 ANNY JUDITH RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044392206 ANNY JUDITH RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044392937 KAREN DAYANA MEDINA JIMENEZ EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044392937 KAREN DAYANA MEDINA JIMENEZ EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044392937 KAREN DAYANA MEDINA JIMENEZ EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044392937 KAREN DAYANA MEDINA JIMENEZ EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044801490 KELLY JOHANA PADILLA BARROS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044801490 KELLY JOHANA PADILLA BARROS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044801490 KELLY JOHANA PADILLA BARROS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1044801490 KELLY JOHANA PADILLA BARROS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1048206767 MARIA ANGELICA RUIZ JIMENEZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1048206767 MARIA ANGELICA RUIZ JIMENEZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1048206767 MARIA ANGELICA RUIZ JIMENEZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1048206767 MARIA ANGELICA RUIZ JIMENEZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1082045420 LINA MARCELA CANTILLO CABALLERO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1082045420 LINA MARCELA CANTILLO CABALLERO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1082045420 LINA MARCELA CANTILLO CABALLERO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 1082045420 LINA MARCELA CANTILLO CABALLERO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22510934 YOSIRIS JIMENEZ RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22510934 YOSIRIS JIMENEZ RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22510934 YOSIRIS JIMENEZ RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22510934 YOSIRIS JIMENEZ RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22511496 ARELYS DEL SOCORRO VASQUEZ ARIZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22511496 ARELYS DEL SOCORRO VASQUEZ ARIZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22511496 ARELYS DEL SOCORRO VASQUEZ ARIZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22511496 ARELYS DEL SOCORRO VASQUEZ ARIZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22511571 CRISTINA LIBRADA SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22511571 CRISTINA LIBRADA SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22511571 CRISTINA LIBRADA SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22511571 CRISTINA LIBRADA SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22512221 ANGELA LILIANA MOLINARES MOLINA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22512221 ANGELA LILIANA MOLINARES MOLINA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22512221 ANGELA LILIANA MOLINARES MOLINA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22512221 ANGELA LILIANA MOLINARES MOLINA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22512237 MINELIS ROSA JIMENEZ RIPOLL EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22512237 MINELIS ROSA JIMENEZ RIPOLL EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22512237 MINELIS ROSA JIMENEZ RIPOLL EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22512237 MINELIS ROSA JIMENEZ RIPOLL EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522490 CORNELIA SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522490 CORNELIA SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522490 CORNELIA SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522490 CORNELIA SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522505 ADALUZ RIPOLL COLINA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522505 ADALUZ RIPOLL COLINA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522505 ADALUZ RIPOLL COLINA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522505 ADALUZ RIPOLL COLINA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522567 CARMEN SOFIA JIMENEZ ROJAS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522567 CARMEN SOFIA JIMENEZ ROJAS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
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CC 22522567 CARMEN SOFIA JIMENEZ ROJAS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522567 CARMEN SOFIA JIMENEZ ROJAS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522603 IRMA ISABEL ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522603 IRMA ISABEL ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522603 IRMA ISABEL ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522603 IRMA ISABEL ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522623 DENIS ISABEL PADILLA JIMENEZ EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522623 DENIS ISABEL PADILLA JIMENEZ EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522623 DENIS ISABEL PADILLA JIMENEZ EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 22522623 DENIS ISABEL PADILLA JIMENEZ EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 32611864 YUDIS ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 32611864 YUDIS ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 32611864 YUDIS ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 32611864 YUDIS ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 32851475 LINEY JUDITH SULBARAN TORREGROZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220106 - EVALUAR  EL PROCESO DE NEGOCIACIÓN, TENIENDO EN CUENTA, 

LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 32851475 LINEY JUDITH SULBARAN TORREGROZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN 

LA NEGOCIACIÓN CON LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 32851475 LINEY JUDITH SULBARAN TORREGROZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO 

EN UN MERCADO ESPECÍFICO.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

CC 32851475 LINEY JUDITH SULBARAN TORREGROZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIÓN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 

SEGÚN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 

220109 - DEFINIR LAS TÉCNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACIÓN, DE 

ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ


