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Tipo de Documento | Namero de Documento | Nombre (Apellidos Estado [Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Funcionario que registro el juicio evaluativo
cc 1002011211 STEFANY ESCORCIA PADILLA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACIGN CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 220106 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN CUENTA, | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1002011211 STEFANY ESCORCIA PADILLA POR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NEGOGIAGION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 320107 ‘BEKQ‘E&“&}(EE\’G 'DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1002011211 STEFANY| ESCORCIA PADILLA POR CERTIFICAR Sb44 - REALIZAR NEGOGIAGION GON LOS PROVEEDORES v GLIENTES, 350106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUNLOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1002011211 STEFANY, ESCORCIA PADILLA POR CERTIFICAR SHAA'— REALIZAR NEGOCIACION CON [0S PROVEEDORES Y CLIENTES, 220109 DEFIN\R LAS TECNICAS DE VENTAS ENLANEGOCIACION. DE APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1044391183 ADRIANA PATRICIA RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 350106 - EVALUAR EL PRE(;C':S‘O BE NEGOCIACION, TENIERDO EN CUENTA, | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1044391183 ADRIANA PATRICIA RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR S35i07 - DESARROLLAR PLAN D CYERRE DE VENTAS PARA RPLICARLOS EN | APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1044391183 ADRIANA PATRICIA RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 20106 - REALIZAR E1. PROCESO DE LA VENTA DE PROBUCTOS ¥ SERVICIOS | APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1044391183 ADRIANA PATRICIA RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE 'APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
S Tora07206 EoEv RUZAREVALG POR CERTFICAR 220106 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOGIACION, TENENDO EN CUENTA, | APROBADO CC 72491468 - BELKIS LISETH SANGHEZ RAWIREZ
w o220 AR 305 ROZAREVAL POR CERTIFICAR 530107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1044392206 ANNY JUDITH RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 320106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1044392206 ANNY JUDITH RUIZ AREVALO POR CERTIFICAR 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, O "APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1044392937 KAREN DAYANA MEDINA JIMENEZ EN FORMACION 320106 - EVALOAR. (Ezr;R[SCE(S‘O,‘D:EFI\]E‘a;C(\;CION TENENDO EN CUENTA, [ NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1044392937 KAREN DAYANA MEDINA JIMENEZ EN FORMACION 220107m DESARROLLAR PLA D 1ERAE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN [0 APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1044392937 KAREN DAYANA MEDINA JIMENEZ EN FORMACION 5006 - REALIZAR E1. PROCESG BE LAVENTA DE PROBUCTOS ¥ SERVICIDS [0 APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1044392937 KAREN DAYANA MEDINA JIMENEZ EN FORMACION 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1044801490 KELLY JOHANA PADILLA BARROS POR CERTIFICAR 320106 - EVALUAR, EL PROCESO OF NEGOGIACION. TENENDO EN CUENTA, | APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
o Toria015%0 RELLY 107 PADILLA BARRGS FOR CERTFICAR 220107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLGS EN | APROBADO CC 72491468 - BELKIS LISETH SANGHEZ RAWIREZ
cc 1044801490 KELLY JOHANA PADILLA BARROS POR CERTIFICAR 520106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PROBUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1044801490 KELLY JOHANA PADILLA BARROS POR CERTIFICAR 220100 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, O "APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1048206767 MARIA ANGELICA RUIZ JIMENEZ POR CERTIFICAR 350106 EVALUAR, EL. PROCESO DE NEGOCIAGION, TENIENDO EN CUENTA, | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1048206767 MARIA ANGELICA RUIZ JIMENEZ POR CERTIFICAR 3 io7 - DESARROLLAR PLAN D ERAE DE VENTAS PARA NPLICARLOS EN JAPROBAD0 CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1048206767 MARIA ANGELICA POR CERTIFICAR S3oi06 - REALIZAR E1. PROCESO BE LA VENTA DE PROBUCTOS ¥ SERVICIOS | APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1048206767 MARIA ANGELICA RUIZ JIMENEZ POR CERTIFICAR 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1082045420 LINA MARCELA CANTILLO CABALLERO POR CERTIFICAR 320106 - EVALUAR. EL PROCESO DE NEGOGIACION, TENIENDO EN CUENTA, | APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1082045420 LINA MARCELA ‘CANTILLO CABALLERO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 2507 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
< T30 TINA NARCELA CANTILLG CABALLERG POR CERTIFICAR | 5644 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, [ 220108 - REALIZAR EL PROGESO DE LAVENTA DE PRODUCTOS ¥ SERVICIGS | APROBADO CC 22451469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1082045420 LINA MARCELA CANTILLO CABALLERO POR CERTIFICAR 5544 - FEALIZAR NEGOGIACION CON LS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE "APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
w 1003 VoSS TENEZ RUZ PORCERTIFICAR 5614 REALIZAR REGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220106 EVALUAR L PROCESO DE NEGOGIACION TENENDOEN CUENTA | APROBADO CC 22401469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22510034 YOSIRIS JIMENEZ RUIZ POR CERTIFICAR Sb44 - REALIZAR NEGOGIAGION CON LOS PROVEED! 320107 ;E;;R;&ER "PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22510934 YOSIRIS JIMENEZ RUIZ POR CERTIFICAR 520106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 22510034 YOSIRIS JIMENEZ RUIZ POR CERTIFICAR 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, OE APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22511496 ARELYS DEL SOCORRO VASQUEZ ARIZA POR CERTIFICAR QZL;IEZWEVALU;; “EL PROCESO DE NEGOGIACION, TENIENDO EN CUENTA, | APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22511496 ARELYS DEL SOCORRO VASQUEZ ARIZA POR CERTIFICAR 35107 - DESARROLLAR PLAN D CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22511496 ARELYS DEL SOCORRO VASQUEZ ARIZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 530106 - REALIZAR E1- PROCESO DE LA VENTA BE PROBUCTOS ¥ SERVICIOS | APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 22511496 ARELYS DEL SOCORRO VASQUEZ ARIZA POR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NEGOCIACION CON LS PROVEEDORES Y CLIENTES. 22106 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
w T CRISTA LBRADA SALTARIN CAUANA POR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, [ 220106 - EVALUAR.ELPROCESO DE NEGOCIACION. TENENDO EN CUENTA, | APROBADO CC 22401469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22511571 CRISTINA LIBRADA 'SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR AR RES ¥ CLIE 520107 - DESARROLLAR PLAK DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLGS EN | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22511571 CRISTINA LIBRADA ‘SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR S Soio6 - REALZAR £ PROCESG BE LA VENTA BE PROBUCTOS ¥ SERVICIGS [APROBAS0 CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 22511571 CRISTINA LIBRADA ‘SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, OE APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22512221 ANGELA LILIANA MOLINARES MOLINA EN FORMACION 350106 - EVALUAR, EL PROGESO DE NEGOGIAGION, TENIENDO EN CUENTA, [ NO APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22512221 ANGELA LILIANA MOLINARES MOLINA EN FORMACION S35T07 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN [0 APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
e EEvn ANGELA LA WOLINARES WOLINA ENFORUACION 230106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS |G APROBADO CC 72791769 - BELKIS LISETH SANGHEZ RAWIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 22512221 ANGELA LILIANA MOLINARES MOLINA EN FORMACION 5644 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220106 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
o pEv VINELTS ROSA WENEZ RIPOLL ENFORVACION [5044 REALIZAR NEGOCIAGION CONLOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [220106- EVALUAR EL PROCESO OF NEGOCIACION TENERDOENCUENTA. | WD APROBAO0 CC 72491468 - BELKIS LISETH SANGHEZ RAWIREZ
< By TINELTS ROSA SWENEZ RIPGLL ENFORVACION 563 - REALIZAR REGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220107 - DESARROLLAR PLAN OF CIERRE D VENTAS PARA APLICARLOS EN [NOAPROBADD CC 22401469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22512237 MINELIS ROSA JIMENEZ RIPOLL EN FORMACION 55(4:' REALIZAR NEGOCIAGION GON LOS PROVEEDORES v CLIENTES, 22010@ 5 “REALIZAR EL PROGESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS [0 APROBADD CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA ROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 22512237 MINELIS ROSA JIMENEZ RIPOLL EN FORMACION SHAA REAuZxR  NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, E NO APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22522490 CORNELIA 'SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 350106 - EVALOAR. (Etr;;(;C';(S‘O,‘DCEPI\:E‘:G;;rC(\cACION, TENIENDO EN CUENTA, | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22522490 CORNELIA 'SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 356167 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22522490 ‘CORNELIA 'SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 50106 - REALIZAR E1. PROCESO DE LA VENTA DE PROBUCTOS ¥ SERVICIOS | APROBAD0 ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 22522490 CORNELIA 'SALTARIN CAHUANA POR CERTIFICAR 220106 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO ‘CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
s P oAU RIPOLL COLA ENFORACION 504 - REAUZAR‘JE“G’%EJ;EEEE'JJL&EWEES&EZ“f&éms 220106 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOGIACION, TENIENDO EN CUENTA, _|NO APROBADO CC 72491468 - BELKIS LISETH SANGHEZ RAWIREZ
o P oAU RIPOLL COLA ENFORVACION [5044 REALIZAR NEGOCIAGION CONLOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220107 DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLIGARLOS EN [ N0 APROBAO0 CC 72491468 - BELKIS LISETH SANGHEZ RAWIREZ
< 7252205 ROALZ RIPOLL COLIA ENFORWACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, [ 20108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA GE PRODUCTOS ¥ SERVICIGS [NO APROBADG CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 22522505 ADALUZ RIPOLL COLINA EN FORMACION 5544 - FREALIZAR NEGOGIACION CON LS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, zzom DEAF;I\]R LAS TECNICAS DE VENTAS ENLANEGOCIACION, DE NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22522567 CARMEN SOFIA JIMENEZ ROJAS POR CERTIFICAR 5;4:' ‘hgszlmni?&;\égﬁ&;ﬁ:;stpméénmss Y cu ENTES 350106 - EVALUAR EL P;r;c?sc‘;ncsnris‘gc(\;clorv TENENDO EN CUENTA, | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22522567 CARMEN SOFIA JIMENEZ ROJAS POR CERTIFICAR sw REALIZAR R NEGOCIAGION CONLOS PRovéEnoREs 3K cu ENTES 220137m E‘E’;:};‘;&LAR POAN DE C\I/ER,F;EWI;’E‘:/:EHNT:AISA PARA APLICARLOS EN | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ




cc 22522567 CARMEN SOFIA JIMENEZ ROJAS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 22522567 CARMEN SOFIA JIMENEZ ROJAS POR CERTIFICAR gﬁAA - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 22010‘3‘ B’é}l‘l\]; LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 22522603 IRMA ISABEL |ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR ;;l;llzg"’E‘\;/;LTJZ;(EIFSRESCE(S‘O,‘D:EFIJE‘[G;;C(\:ACION TEN\ENDO EN CUENTA, APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 22522603 IRMA ISABEL |ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 220]0;“;&’;/:!;‘;0&:;R lP‘LAN DE C\I/ERRE DE VENTAS PARA APUCARLOS EN |APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 22522603 IRMA ISABEL |ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 220108 REAUZARFEHLMP‘;(:CES‘SKDE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
S\GU\ENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 22522603 IRMA ISABEL |ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 220109 DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 22522623 DENIS ISABEL PADILLA JIMENEZ EN FORMACION ;;l;llgghg\;/;LDA;(Ecl'\:;;OeCréSO DE NEGOC\ACION TEN\ENDO EN CUENTA, NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 22522623 DENIS ISABEL PADILLA JIMENEZ EN FORMACION ZZOIS;“S‘E(;;;;SL’::R‘P‘E/‘-\’V;ADE’;:}/E;;E';EA\;E;\;AISA;;QA APL\CARLOS EN |NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 22522623 DENIS ISABEL PADILLA JIMENEZ EN FORMACION 54; - REALIZAR‘:NYEGOC\ACIOV\?CT;\I LC;S P%\‘;é;;&;; DV”SU éNTES ‘zgokl‘gecm;‘gﬁ‘\/z\;;g;;gcgs‘gg;; VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA S\GU\ ENDO PRO:EDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 22522623 DENIS ISABEL PADILLA JIMENEZ EN FORMACION ;B:; >RE‘AIIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CU ENTES, 22010? DE‘FII\]; LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 32611864 YUDIS |ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 5544 - REALIZAR NEGOCIAGION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIE ;;(;;EH,E\\;\ALGZRD:ETES;DQCEZ‘O?E';JE‘%ZCIDN TENIENDO EN CUENTA, APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 32611864 YUDIS |ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR 22016;“;5:!;‘;&2;& lP‘E:?:ADE’;)\I/EI;;E‘TD”E‘:;E;?A‘S"P‘A‘I;X’:I:L’\\CARLOS EN |APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 32611864 YUDIS |ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR ;;0;;;?‘5:&?\2:}{;[;;&25‘;";; VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 32611864 YUDIS |ANGULO RUIZ POR CERTIFICAR ;20]09 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 32851475 LINEY JUDITH SULBARAN TORREGROZA POR CERTIFICAR QZDIEZWEVALUA;(EL ;’RE';CIESO DE NEGOC\ACION TENIENDO EN CUENTA, APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 32851475 LINEY JUDITH SULBARAN TORREGROZA POR CERTIFICAR ZZOIS;”'D“E(;;;:S&\_:RlP‘E:V‘:?)E’E:TE;;‘E‘TI;E’;;E;\]T:AIS"P(;I;ZEA(PI:‘\CARLOS EN |APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

< TS TeY 30T SULBARAN TORREGROZA FOR CERTIFIGAR 264 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [ 220108 - REALIZAR EL. PROCES0 DE LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS | APROBAD0 CC 72751469 - BELKS LISETH SANCHEZ FAVIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 2517 TINEY JUDITH SULBARAN TORREGROZA POR CERTIFICAR | 5644 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CliENTes. 220106 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO CC 22461469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ




